ASESORIA REMITIDO

"ARMANEXT quiere democratizar Ia
cotizacién en Bolsa para las Mid-Cap”

ANTONIO FERNANDEZ HERNANDO FUNDADOR Y PRESIDENTE DEL GRUPO ARMANEXT

Antonio Fernandez Hernando, fundador y
presidente del Grupo ARMANEXT, atesora una
destacada carrera de 28 anos en el sector financiero
que le ha proporcionado un conocimiento profundo
Yy una vision estratégica unica.

¢Cudles fueron los origenes de
ARMANEXT?

En 2008 constituimos ARMABEX
como Asesor Registrado especializa-
do en la incorporacién de SOCIMI al
que en aquel entonces se llamaba
MAB, hoy BME Growth. Diez afios
después creamos ARMANEXT, para
dar un giro internacional en nues-
tras actuaciones: fuimos el primer
Listing Sponsor espafiol autorizado
por Euronext para operar con em-
presas Mid-Cap en Espafia. En 2020
constituimos ARMADATA, especiali-
zada en inteligencia de mercado y
analisis de sectores, dando forma al
Grupo ARMANEXT.

¢Cudl es el posicionamiento del
Grupo?

ARMANEXT se posiciona como
un aliado estratégico para las Mid-
Cap (empresas de mediana capi-
talizacién) y SOCIMI en Espaiia y
América Latina. Durante estos 16
afos de experiencia en los merca-
dos de valores alternativos, hemos
estado ofreciendo acompafiamiento
a nuestros clientes-emisores, en to-
das las fases del proceso de incor-
poracién al mercado. Todo se inicia
con el GAP Analysis, un proceso de-
cisivo para las Mid-Cap, en el cual
analizamos los puntos clave y criti-
cos de la empresa y la preparamos
para que su estreno en la Bolsa sea
optimo y eficiente. Posteriormente,
colaboramos en el proceso de mon-
tar el equipo de expertos y asesores,
y coordinamos y ejecutamos toda la
documentacién necesaria para que
el mercado elegido, admita a coti-
zar las acciones de nuestro clien-
te-emisor. Una vez estd cotizando,
o incluso en fases previas, podemos
ayudar a las Mid-Cap a captar nue-
vos fondos, inversores, que les ayu-
den en la fase de crecimiento. La re-
lacién con nuestros emisores sigue
a lo largo de toda la vida de su co-
tizacién, acompafiandolas también
en la consecucién de las denomina-
das Ongoing Obligations que cada
mercado estipula. El hecho de ser
Asesor Registrado en todos los mer-
cados de valores (Sistemas Multila-
terales de Negociacién) que operan
desde Espafia, nos otorga una im-
parcialidad y neutralidad absoluta

a la hora de aconsejar a las Mid-Cap
y SOCIMI la eleccién del mercado
mas adecuado para su cotizacion,
siempre alineado con su estrategia
de crecimiento y expansién.

¢Cudl es la propuesta de valor
que ofrecen a las Mid-Cap?

ARMANEXT contribuye directa-
mente al desarrollo e internacionali-
zacion de las empresas optimizando
todas las ventajas y oportunidades
que ofrecen los mercados de valo-
res. Entendemos que la decision de
cotizar en Bolsa es un hito crucial
que va mas alla de simples métri-
cas financieras. Es una eleccién que
refleja la vision, la mision y el lide-
razgo del fundador de la compaiiia.
Muchas veces es el “gran suefio”
para emprendedores y segundas ge-
neraciones que quieran dar el gran
salto de crecimiento.

ARMANEXT opera en los 5 mer-
cados disponibles actualmente para
Mid-Cap y SOCIMI en Espafia: BME
Growth (Madrid), BME Scaleup
(Madrid), Euronext Access (Paris y
Lisboa), Euronext Growth (Paris y
Lisboa), Portfolio y, préximamente,
el nuevo mercado de blockchain:
Securitize que previsiblemente co-
menzard a operar durante el 2024.

Para realizar estas actuaciones,
contamos con un equipo de 18 pro-
fesionales altamente cualificados.
Estos profesionales cuentan con
una sdlida competencia técnica y
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expertise en dreas clave como los
mercados de valores, financiacion,
relacion con inversores, real estate
y blockchain.

¢Qué ventajas aporta a una Mid-
Cap acceder a los mercados de
valores?

Cotizar en Bolsa de siempre ha
sido una fuente de financiacién
alternativa y complementaria a la
tradicional bancaria. Desde hace
pocos afios, las empresas empiezan
a buscar en los mercados de valores
otras ventajas mas alld de la finan-
ciacion. Entre la més apreciadas, son
la transparencia y rigor que ofrece
de cara a sus clientes, proveedores
y pools bancarios. Ademads, ayuda y
facilita el crecimiento via adquisicio-
nes con el intercambio de acciones.
Ofrece una valoracion objetiva, li-
quidez para grupos familiares o de
inversores que ya empiezan a buscar
caminos diferentes. La cotizacién
proporciona un marco transparen-
te y regulado para la internaciona-
lizacién y expansién financiera. Es
un catalizador clave para fortalecer
la percepcion de la marca, la atrac-

cién y retencién de talento — sobre
todo en empresas de tecnologia - y
la credibilidad ante inversores ex-
tranjeros.

¢Por qué elegir ARMANEXT?
¢Qué les diferencia de sus prin-
cipales competidores?

Cotizar en Bolsa puede ser uno
de los hitos mas importante en la
historia de una Mid-Cap, es una
decisién que se tiene que tomar y
ejecutar con unos niveles de aseso-
ramiento elevadisimos. Se va a ma-
nejar mucha informacién, se van a
replantear estrategias, valoracio-
nes, due diligence y para todo esto
se debe elegir un compafiero que
tenga los equipos de profesionales
necesarios, que tengan la solvencia
técnica, experiencia y conocimientos
en todas las dreas que se van a ges-
tionar. Y mucha empatia para hacer
facil y asequible al empresario este
transito a una nueva etapa de creci-
miento y expansion.

Es aqui, en ARMANEXT, donde
nuestra experiencia y trayectoria
avalada por mas de 60 empresas
cotizadas, muchas de ellas pertene-

cientes a grandes grupos familiares,
trasmite seguridad y confianza. En
nuestro haber contamos desde coti-
zadas con una capitalizacién de en-
tre 15 — 20 millones de euros, hasta
con la SOCIMI més grande de BME
Growth y la 22 més grande de Es-
pafia con més de 3.600 millones de
euros. Nuestro asesoramiento per-
sonalizado, realizando un analisis
exhaustivo que incluye la seleccién
del mercado mds adecuado para
cada empresa, requerimientos, cos-
tes y la creacién de un equipo de
asesores especializados para cada
Mid-Cap y SOCIMI es un gran di-
ferencial que nos posiciona como
lideres del mercado.

¢Hay espacio para la innovacion
en un sector como este?

Ma4s que innovacion, estariamos
hablando de adaptacién. Los mer-
cados de valores tradicionalmente
se han centrado en captar grandes
compafifas, esto estd cambiando.
Desde la propia Unién Europea, se
estan poniendo todos los medios
para que los distintos mercados de
valores, y en concreto los Sistemas
Multilaterales de Negociacién, los
especializados en Mid-Cap, faciliten
el acceso a estas compaiiias, en tér-
minos de menores requisitos, plazos
mas cortos, disminucion de costes.
Sobre todo, delegar y apoyar la fi-
gura del Asesor Registrado / Listing
Sponsor para que acompaie a estas
compafiias a cumplir los requisitos
de acceso a cotizar y les facilite todo
el proceso en condiciones adaptadas
al tamafio y equipo de las Mid-Cap.

¢Cudles son los planes de futuro
de la compania?

Quizas podriamos resumirlo en
una frase: ARMANEXT quiere de-
mocratizar la cotizacién en Bolsa
para las Mid-Cap espafiolas y lati-
noamericanas. Nuestra visioén es re-
volucionar el panorama financiero
para las empresas, haciendo que su
cotizacién sea tan accesible como en
otros paises. En comparacién con
nuestros paises vecinos en Europa,
donde salen a cotizar a Bolsa cada
afio entre 30 y 40 empresas, en Es-
pafia esta cifra es significativamen-
te menor. Nuestra mision es trabajar
activamente para cambiar esta ten-
dencia, promoviendo los beneficios
y oportunidades que ofrece cotizar
en los mercados.
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